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VAJON ERDEMES KOLTENIE AZ INTERNETES MEGJELENESERE?

Hogy is szoktak mondani? , Az internetes forradalom korszakat éljiik”. Mar alig van olyan vallalkozas, aki ne
mutatnd meg magat egy honlappal a vildghdaldn. Lehet, hogy a tulajdonos nem internetezik, de a vasarldok
miatt Ugy érzi, hogy feltétleniil fontos, hogy a vilaghaldn is jelen legyen a cége. Ez azonban felvethet két

kérdést:
1. Erdemes tobb szazezer forintot kdltenem a honlapra, hogy érdeklédéket szerezzek?

2. Milyen legyen egy klimaszerel6 vagy klimaszakiizlet honlapja, hogy arbevételt termeljen?

D6ntson az On vevdje!
Nem akarok nagyon mélyre visszanyulni, de ahhoz, hogy On biztonsaggal tudjon dénteni az

internetes megjelenésérdl, bizony érdemes visszaasni az alapokhoz. Mégpedig odaig, hogy:
Ki az On vevdje és mi jellemzi?

Ha nem biztos benne, hogy dldoznia kell id6t és pénzt a honlapjara, akkor egyszer(ien csak meg kell

kérdeznie a vevéit, hogy “Hol tajékozodik, amikor klimat vasarol?”
Ha erre a kérdésre 10-b4l 5-en azt mondjak, hogy “Hat, korbenézek az interneten is”, akkor
az On cégének is ott a helye a neten!

Hiszen:

- sokkal tébb informdciot el tud mondani a vevéinek a honlapjdn, mint barmilyen mds
reklamanyagon,

- egy hirlevél segitségével szinte O Ft-tal tudja veliik tartani a kapcsolatot, kiildhet nekik

ajdnlatokat, cikkeket, és a végén egy ilyen kapcsolattartds joval nagyobb bevételt eredményez.

Mitol "eladd" egy honlap?
A honlapok 90 %-a nem hasznalja ki azt, hogy akar érdeklédbket is szerezhetne. Ezek a lapok

egyszerlien olyanok, mint egy cégbemutato, csak az interneten van és még lapozni sem lehet. Mit



tegyen, ha szeretne a kevesek kozé tartozni, és olyan honlapot létrehozni, ami nem csak a

presztizsét emeli, hanem a profitot is?
ime 4 dolog, ami érdekl&d6-szerz6vé teszi a honlapjat:

1. A nyitdoldal ne a cégrél széljon, hanem a vevéirdl. Mondja el nekik, hogy milyen
informacidkat taldlnak a honlapon, miért érdemes még tovabb az oldaladon maradniuk,

olvasgatniuk.

2. Tegye fel a termékeit, hadd nézegesse 6ket a vevl, mint egy boltban. A termékekhez irjon
par sorost leirast is, hogy kinek ajanlja, mi az adott klima el6nye. FONTOS: A termékhez

azonnal tegye hozza a szolgaltatasait, hogy a vevé ne csak az ar alapjan dontsén!

3. Tegyen fel az arcképet, csapatfotot, azaz személyesitse meg a honlapjat. Ma mar akar
videdn is megszdlithatja weboldala latogatdit! Egy hus-vér embertdl szivesebben
vasarolnak, kérdeznek az emberek, éljen ezzel a lehetéséggel is! A konferencian errél is sz

lesz.

4. A dontésben segit az is, ha lehetdséget biztosit az interaktivitasra. Azaz a latogato
kérdezhessen a ,virtualis” eladdtdl, vagy jatszhasson. Ezek az extrdk megemelik a lapja

szinvonaldt és a latogatds végére meggydzik a vevést, hogy Onnél j6 helyen jarnak.

HOGY NEZNEK KI EZEK A TECHNIKAK A GYAKORLATBAN?
A konferencian megmutatjuk konkrét példakon

Ha eddig még nem regisztral, itt a lehet8ség:
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